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ЧТО ДЕЛАТЬ, КОГДА В БИЗНЕСЕ НЕТ КЛИЕНТОВ?

Астана, Казахстан

Что делать, когда в бизнесе нет клиентов, либо они есть, но не в том количестве, которое нужно Вам? Это один из наиболее

частых вопросов, которые мне задают, когда я провожу тренинги или семинары. Сразу скажу, мне тоже знакомо это чувство. Я

и сама в прошлом оказывалась в таких ситуациях, когда клиент просто «не идёт», хотя кажется, что прикладываешь к этому

все усилия. И это чувство, согласитесь, не очень приятное. Находиться в нем грустно и одиноко. Когда ты знаешь, что у тебя

есть хороший товар, услуги, которые ты качественно предоставляешь, есть сотрудники, которые готовы работать, а вот

клиентов… нет. Или их настолько мало, что хватает только покрыть расходы. И их точно меньше, чем ты заслуживаешь, ведь

ты уже вложил столько в свой бизнес!!!

Итак, если Вам срочно нужны клиенты, делайте следующее:

Немедленно запускайте параллельно не менее 10 различных способов, которые помогут Вам привлечь клиентов в Ваш

бизнес! Главный секрет в том, что надо запускать сразу МНОГО способов параллельно. Обычно большинство владельцев

знают и запускают всего лишь 1-2 способа и все! И удивляются – почему клиенты не идут. На самом деле надо:

1. Быстро в тестовом режиме попробовать много способов;

2. Замерить результаты и эффективность каждого;

3. Определить лучшие и начать их масштабировать.

Именно в такой последовательности. Тогда, гарантирую, вы очень быстро найдете новых клиентов (при условии, разумеется,

что у вас хороший товар или услуга).

На самом деле, способов найти новых клиентов ОЧЕНЬ МНОГО! Если Вы их пока не знаете, и, соответственно, не используете,

то ПРЯМО СЕЙЧАС позвоните по телефону указанному ниже и запишитесь на бесплатную консультацию.

  

 Цена: Договорная  Тип объявления:

Услуги, предлагаю

 Торг: --

Шарабарина Елена 8 (7172) 78 78 16
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